MATTHIAS
BRAGGER

MANAGEMENTBERATUNG

Mochten Sie lhre Karriere in einem stark wachsenden und erfolgreichen
Schweizer Unternehmen fortfiihren?

Seit einiger Zeit wachst meine Mandantin, ein internationales und dynamisches
Maschinenbauunternehmen, weit Gberdurchschnittlich. Dieses aussergewdhnliche
Wachstum wird, bedingt durch die hohe Nachfrage am Markt, mittel- und langfristig
anhalten. Dies verdankt das erfolgreiche Unternehmen mit Standort im Raum Zug (gut
erreichbar von Zirich, Luzern, Schwyz, der Linthebene) einer klaren Strategie, einer
konsequenten Marktbearbeitung und innovativen und weltweit fihrenden Maschinen
und Automatisierungslésungen.

Sales Engineer International
Automatisierungsiosungen

Wir suchen eine motivierte, engagierte und kommunikative Personlichkeit fiir eine
anspruchsvolle Herausforderung mit folgenden Haupt-Aufgaben:

Weltweite Akquisition von Neukunden.

Betreuung des bestehenden Kundenstamm:s.

Unterstitzung der lokalen Vertreter und Niederlassungen.
Kundenbesuche organisieren und Besucherbetreuung.

Ausarbeiten von Konzepten, Layouts und Angeboten.

Kalkulieren der Projekte.

Vertragsverhandlungen und Lead beim Change-Prozess.
Unterstitzung von Marketingaktivitdten (Messen, Symposium etc.).
Marktanalysen, Unterstitzung bei Rolling Forecasts (24 Monate).

Wir suchen eine ambitionierte und zielorientierte aber gleichzeitig auch flexible
Personlichkeit. Als Verkaufspersdnlichkeit sind Sie abschlussstark, haben aber auch
Ausdauer und Durchhaltevermdgen, um potentielle Kunden Uber einen langeren Zeitraum
gezielt zu betreuen um zum Abschluss zu kommen. Sie arbeiten organisiert und
strukturiert, sind pro-aktiv und weltoffen. Sie haben eine technische Grundausbildung
verbunden mit einer Weiterbildung (FH, TS/HF). Sie sind verhandlungssicher in Deutsch und
Englisch und reisebereit (30 — 40%). Zudem verfligen Sie Gber Erfahrung im
internationalen Verkauf von Automatisierungslésungen (Maschinen oder
Sondermaschinen).

Motiviert Sie eine herausfordernde Aufgabe in einem Gberschaubaren Umfeld? Suchen Sie
einen dynamischen und teamorientierten Arbeitgeber in einer spannenden Branche?
Mochten Sie in ein extrem erfolgreiches Unternehmen eintreten und lhren Beitrag zum
weiteren Wachstum beitragen?

Rufen Sie Matthias Bragger an oder mailen Sie ihm Ihre Unterlagen. Er freut sich auf lhre
Bewerbung und garantiert Diskretion.
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